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Razon social: Mediscan 3D corp S.A. de C.V.
Empresa de tecnologia biomédica de imagen tridimensional

= Estudio de simulacion 3D de tratamientos estéticos o cirugias plasticas de pacientes escaneados
digitalmente.

= Portal Unico en su tipo con informacién en video sobre cirugia estética y tratamientos estéticos.

= \enta de datos de contacto en bases de datos para doctores, clinicas y negocios relacionados a la
belleza.

= QOtros servicios relacionados a escaneo 3D digital.

Empresa mexicana constituida legalmente en CDMX en 2018 ante notario
6 socios fundadores en escritura constitutiva con distintos porcentajes de participacion
Empresa en numeros negros y con punto de equilibrio alcanzado.
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Antecedentes:

Arrancamos operaciones vendiendo Scanners a doctores para que ofrecieran este estudio en sus

consultorios médicos.
También ofreciamos escaneo en punto de venta a marcas como herramienta mercadoldgica.

Scanner BioScan 3D pro. En punto de venta para marcas
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Actualmente:

En Octubre de 2019, comenzamos un proceso de
reingenieria para reinterpretar el alcance y concepto
del negocio, debido a la experiencia alcanzada en el
mercado y que ha concluido en enero de 2020.

Por ello se determind migrar de un modelo de negocio
basado en la comercializacidon de hardware por un
modelo basado en la generacién de valor basado en
internet, informacion y software.

Por ello migramos de la comercializacién de hardware
al sector servicios con software e informacion dividido
en 2 areas de negocio: informacion y estudios 3D.

Tenemos tecnologia que nos permite usar el celular de
cada paciente como herramienta para generar el
modelo 3D, llegando ahora de forma rapida y sencilla
a todos los rincones del planeta, sin que el paciente
tenga que desplazarse.
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Tu fuente de informacién correcta
sobre cirugia estética
y fratamientos de belleza.
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Entrevistas con doctores y especialistas  vertodasias
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Abdominoplastia Acido Hialurénico Aumento de busto Aumento de labios Aumento de Tipos de cirugia
(No reticulado) con dcido pantorrillas bariatrica

hialurénico

Dr. Ricardo Pérez JGcome Dr. Ricardo Pérez Jacome Dr. Ricardo Pérez Jacome Dr. Ricardo Pérez JGcome Dr. Ricardo Pérez Jacome: Dr. Ricardo Pérez Jacome:

Cirujana cuello y cabeza.
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Cirujano cuelioy cabeza. Cirujano cuello y cobeza Cirujano cuslio y cabeza. Cirujano cuelio y cabeza. Cirujano cuelio y cobeza.
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Funcionamiento de cada area de negocio:

= Portal Unico en su tipo de informacidn sobre cirugia estética
y tratamientos estéticos. Su propdsito es generar trafico
como generador de valor.

= \lenta de registro en bases de datos a doctores, clinicasy
negocios relacionados a la belleza. Esta area de negocio
ofrece un ingreso mensual creciente que se planea extender
a mas de 20 paises pues la estructura esta fundaday
disefiada para funcionar sobre internet.

= Estudio preoperatorio de simulaciéon 3D de tratamientos
estéticos o cirugias plasticas. Nuestra nueva tecnologia
permitira a cada paciente usar su celular para
autoescanearse y en nuestra central generar el modelo 3D,
sobre el que damos el servicio de simulacidn estética con
nuestros disefadores. El alcance es global e ilimitado.
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Que sigue

Se divide la estrategia en 3 fases con todo lo que implica el arranque de cada una de ellas.
Fase 1:

Comercializacion de patrocinios para doctores, clinicas y anunciantes en general. El objetivo es generar ingresos
mensuales acumulativos.

Fase 2:

Comercializacion de estudios 3D entre pacientes, creando flujo y trafico en pagina y videos. El objetivo
comercializar nuestro servicio de modelado 3D

Fase 3:

Comercializacion de servicios para marcas. El objetivo es poner al alcance de marcas lideres en el mercado de la
belleza nuestros servicios.
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Saldo mensual y saldo total

$400,000
$300,000
$200,000
$100,000
S-
-$100,000
-$200,000
-$300,000
-$400,000

s SALDO MENSUAL e SALDO TOTAL

Comportamiento del anterior modelo
Basado en datos histdricos.

No nos permitia anticiparnos ni planear a largo
plazo por que existia mucha incertidumbre y
variacion en ingresos.

El modelo no era consistente y por lo tanto no era
confiable a largo plazo.

Rentabilidad mensual proyectada

$500,000

Seriesl
11 12

W Series1 M Series2

Comportamiento del nuevo modelo
Esperado

La fase 1, por ser cobro automatico a tarjeta de
crédito mensualmente se espera un
comportamiento creciente y homogéneo a lo
largo del tiempo, lo que nos permitira planear

estrategias de mediano y largo plazo.
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Agradezco profundamente a ustedes, los socios su apoyo y compromiso incondicional al proyecto.

Agradezco su participacién activa con ideas, ventas y contactos que han contribuido en el perfeccionamiento de
nuestra empresa.

Se vislumbra un horizonte global con retos importantes y no sabemos lo que depare el futuro, por lo que la buena
voluntad, apoyo y buena actitud de cada uno de nosotros serd determinante para el éxito de nuestra empresa.

Reciban un abrazo cordial y con mucho entusiasmo iniciamos una nueva etapa en nuestra querida empresa.

Juan Manuel Chairez



	Número de diapositiva 1
	Número de diapositiva 2
	Número de diapositiva 3
	Número de diapositiva 4
	Número de diapositiva 5
	Número de diapositiva 6
	Número de diapositiva 7
	Número de diapositiva 8
	Número de diapositiva 9
	Número de diapositiva 10
	Número de diapositiva 11
	Número de diapositiva 12

